Laprocura indaga sut messaggi tra1manager della Jp Morgan responsabili del collocamento

Saras, affare d’oroperlebanche £

L e-mail dell advisor: “Tenetequelprezzosopra 6 euro”

WALTER GALBIATI

MILANO — «Davanti al prezzo
ci deve essere un 6». Suona pii1
o meno cosl il testo di una e-
mail spedita dal numero uno
italianodiJp Morgan, Federico
Imbert, aun collaboratorenel-
I’'ambito del collocamento Sa-
ras, il discusso sbarco in Borsa
dellasocietadella fam}flia Mo-
ratti. E ora al vaglio della magi-
stratura.

Un messa%gio datato 10
maggio 2005 chetrovapienori-
scontro nel prezzo diIpo fissa-
to due giorni dopo proprio a 6
euro perazione. Un prezzoche
rimane tale fino al 18 maggio,
primo giorno di contrattazio-
ne, nonostante nel frattempo
lintero comparto dei titoli
energetici, cui appartiene Sa-
ras, sia letteralmente precipi-
tatoin Borsa. Ed éstata proprio
lavolonta dimantenereinalte-
rato il prezzo a procurare un
salasso ai risparmiatori. L'e-
sordio si rivelera infatti un ba-
gnodisangue, perchélequota-
zionicrollerannoinunsolgior-
nodel12%finoadallineareil ti-
tolo ai multipli del settore.

Quel 6, perd, ha garantito

Dallo scambio di posta
elettronica si capisce
come il pool di istituti
ha lucrato 31 milioni

I Moratti, in seguito al
pessimo debutto in
Borsa, contestarono
4 milioni di incentivi

guadagnida capogiro nonsolo
ai fratelli Moratti, ma anche a
Jp Morgan, responsabile del
collocamento insieme con
Morgan Stanley e Caboto, la
societa di intermediazione
mobiliare del gruppo Intesa.
Massimo e Gianmarco Moratti
con la vendita di parte deiloro
titoliSarashannoincassato 1,7
miliardidieuro, mentreleban-
cheil vero affarelo hanno fatto
con 'opera di stabilizzazione
del titolo. Un giochetto possi-
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bile durante il collocamento
soloin presenzadifortioscilla-
zioni e che ha fruttato circa 12
milioni a testa per Jp Morgan e
Morgan Stanley.

La famiglia Moratti ha con-
cesso alle banche del consor-
zio un’opzione (greenshoe)
per 'acquisto al prezzo di of-
ferta di un massimo di 35 mi-
lioni di azioni da utilizzare in
relazione a un eventuale over
allotment e all’attivita di stabi-
lizzazione.In praticalebanche

hanno venduto quei titoli agli
investitori a 6 euro, ma invece
di comprarli a 6 dalla famiglia,
li hanno rastrellati sul mercato
nei primi giorni di contratta-
zione a un prezzo nettamente
inferiore. L’attivita ha conte-
nutoil crollo del titolo, manon
& riuscita a stabilizzarlo. Co-
munque ha garantito alle ban-
che lauti guadagni. In un’altra
e-mail, indirizzata il 21 maggio
a Federico Imbert, si fanno i
conti della stabilizzazione del

~ LlimperoMoratti
QUOTE PERCENTUALI
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GLI INTROITI
| fratelli
Moratti
grazie alla
quotazione
inBorsa
dellaSaras
incassarone
1,7 miliardi

titolo. Nelsuoinsiemeil pooldi
banche dall’'operazione ha
guadagnato circa 31 milioni, di
cuil2,3milioniciascunoperJp
Morgan e Morgan Stanley.

Un guadagno elevato che
perlabancadilmbertsaleacir-
ca 28 milioni aggiungendo iri-
cavi incassati attraverso 'atti-
vita di private banking, e a 22
milioni di euro per Morgan
Stanley aggiungendo le altre
commissioni. E che le cifre poi
siano elevate & confermato dal

~ Angelo MORATTI |
[ SRR

fatto che i banchieri d’affari
nelle e-mail di quei giorni met-
tono nero su bianco il timore
chela famiglia Morattinon vo-
glia riconoscere loro, anche
perl'esitodisastrosodellaquo-
tazione,!'ulterioreincentivodi
4 milionidi euro. Per ovviare al
problema, i collaboratori di
Imbert propongono almeno
tresoluzioni. Laprimaédiinsi-
stere per pagare tutte le ban-
che, una forma giudicata diffi-
cile da sostenere perché alla fi-
ne avrebbe lavorato solo Jp
Mor%an. Laseconda & di paga-
re solo Jp Morgan, magari an-
checonunosconto.Elaterzag
di rinunciare al pagamento
dell'incentivo, ottenendo in
cambio un mandato su qual-
cheoperazionestraordinariao
sulla costruzione di derivati
contro i rischi di raffinazione.
Ovviamente allo stesso prezzo
di4 milionidi euro.



